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Pérse cduhet té

késhillohesh me nj
gurimesh

broker si

Shogéria po sensibilizohet ¢do dité e mé shumé pér
réndésiné e siguracioneve pér stabilitetin financiar té
familjeve dhe bizneseve, por shgetésim mbetet kom-
pleksiteti i termave dhe kushteve té kontratave té
sigurimeve (policave). Té interesuarit pér njé siguracion
jané gati té heqin doré nga blerja e njé produkti té tillg,
pikérisht pér shkak té paqartésive, apo pamundésisé
pér té kuptuar kushtet ligjore té produktit. Por, sikurse
themi ne, njerézit e késaj fushe, “siguracionet jané tepér
té réndésishme pér t'u neglizhuar’, pasi pérfitimet e té
siguruarve, né rast té ndodhjes sé ngjarjes pér té cilén
éshté béré sigurimi, jané té pakrahasueshme me kostot
e produktit dhe véshtirésité gé has klienti, né momentin

fillestar té kérkimit té ofertés mé té miré té sigurimit.
Produktet e sigurimit mund té blihen:

Né ményré té drejtpérdrejté prané shoqgérive té

sigurimit ose

Duke iu drejtuar ndérmjetésve té licencuar dhe té
autorizuar nga Autoriteti i Mbikéqyrjes Financiare
(AMF) pér té prezantuar dhe pér té shitur produkte
sigurimi.
Agjentét dhe Brokerét jané dy format e ndérmjetésve gé
njeh legjislacioni shqiptar. Agjentét jané té punésuar /
shités policash té njé shoqgérie sigurimi, ndérsa brokerét
jané konsulenté té miréfillté sigurimesh pér klientét né
kérkim té njé siguracioni, duke ofruar zgjidhjen mé té

miré.
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Njé broker né sigurime ka ekspertizén e nevojshme
pér té ndihmuar klientin té identifikojé rreziget, té
pércaktojé llojin mé té pérshtatshém té mbulimit me
sigurim, té negociojé me shoqérité e sigurimit kushtet

mé té mira té sigurimit, si dhe té asistojé klientin né

procesin e kérkimit té& démshpérblimit. Né kushtet e
informacionit té limituar mbi produktet e sigurimit,
pérse té mos autorizojmé njé ekspert pér té negociuar
me shogérité e sigurimit pér ne? Pérse té trokasim
né derén e ¢do shoqgérie sigurimi pér té marré oferta
sigurimi, ndérkohé gé brokeri mund té marré e té
krahasojé ofertat nga shoqéri té ndryshme, né emér e
pér llogariné toné? Dhe, pér mé tepér, pér gjithé kété
“puné”té brokerit, ne nuk do té kemi asnjé detyrim pér
ta paguar até (pasi né pérgjithési brokeri pérfiton njé
komision nga shogéria e sigurimit me té cilén klienti

zgjedh té bashképunojé).

Nése do té shohim statistikat mbi kanalin kryesor té
shpérndarjes sé produkteve té sigurimit, né shumicén
e vendeve té zhvilluara europiane dhe SHBA, do té
konstatojmé se pjesa mé e madhe e produkteve té
sigurimeve shiten népérmjet ndérmjetésve dhe jo né
ményré direkte nga sportelet e shogérive té sigurimit.
Pra duket se qytetarét e botés, prej dekadash, e kané

kthyer né kulturé késhillimin me njé broker sigurimesh.

Brokerét ofrojné njé shérbim té personalizuar pér
klientét. Pasi dégjojné nevojat, pretendimet dhe
preferencat e klientit, ata orientojné klientin mbi
mbulimin gé i pérshtatet mé miré nevojave té tij
dhe nisin negociatat me shoqérité e sigurimit, pér
té arritur kushtet mé té mira té sigurimit lidhur me
shumén e sigurimit, llojet e mbulimeve, primin e

sigurimit etj.

Pér shkak té ekspertizés dhe informacionit qé brokeri
zotéron lidhur me ¢mimet normale té njé produkti
sigurimi, marzhet e zakonshme té fitimit té shoqgérive
té sigurimit, profilin e riskut té shogérive té sigurimit,
kushtet e pérgjithshme té sigurimit té produkteve té

sigurimit, gézon njé fugi negociuese shumé mé té

larté se sa veté klienti, nése ky i fundit do t'i drejtohej

né ményré direkte shoqgérive té sigurimit.

Njé avantazh tjetér i bashképunimit me njé broker
éshté pérfitimi i suportit profesional né procesin e
kérkimit té démshpérblimit. Jané té shumta rastet e
klientéve gé nuk e kané pérfituar démshpérblimin,
pikérisht pér shkak té dokumentacionit té mangét
apo dorézimit té kérkesés pér démshpérblim jashté
afateve té parashikuara né policé. Brokeri mund t’ju
ndihmojé té plotésoni kérkesén pér démshpérblim
e té pérgatisni té gjithé setin e domosdoshém té
dokumentacionit qé kérkohet prej siguruesve pér
trajtimin e njé démi, duke shérbyer késhtu si njé

garanci pér pérfitimin e démshpérblimit.

Bashképunimi me njé broker rregullohet me njé kontraté
shérbimi brokerimi, népérmjet sé cilés klienti autorizon
brokerin té negociojé dhe kérkojé, né emér té tij, oferta
pér produktin e sigurimit pér té cilin interesohet. Né
té shumtén e rasteve brokeri, pér ¢cdo negociaté té
finalizuar me lidhjen e policés sé sigurimit mes klientit
té tij dhe njé shogérie sigurimi, pérfiton njé té ardhur
né formén e komisionit nga shogéria e sigurimit dhe jo

nga klienti.

Banka Credins éshté licencuar nga Autoritetii Mbikéqyrjes
Financiare, si broker né sigurime né vitin 2018 dhe ka
ngritur njé strukturé té dedikuar me eksperté, té cilét
jané ¢do dité né shérbim té klientéve té bankés, duke i
shérbyer me polica té sigurimit té jetés dhe pasurive té
paluajtshme, me kushtet mé té mira dhe ¢mime prefer-
enciale. Cdo klient i Bankés Credins, biznes apo individ,
éshté i mirépritur té na kontaktojé pér t'u késhilluar dhe
pér té bleré sigurimin mé té miré. Besojini késhillés sé
njé profesionisti pér té zgjedhur sigurimin e duhur dhe

me kushtet mé té mira.
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